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はじめに

全ては販売事業者様のビジネス拡大のために。

弊社は、Amazonをご利用されている販売事業者様に
「より安価に」「より効率的に」FBAをご利用いただきたいと考えています。

昨今の物流事情により、主要キャリアの配送コストは上がり続けています。
それは、顧客への個別配送だけではなく、自社倉庫からFBAの倉庫まで
配送する拠点間輸送コストについても、同様の状況です。

Amazonのビジネスを拡大するためにFBAの利用は不可欠です。
本企画が、販売事業者様のビジネスをさらに拡大させると考えております。



FBA（フルフィルメント by Amazon）とは?
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Amazonで最も効率的な販売手法です
①Prime対象となり、集客・転換率UP ②全国一律低コストで出荷業務を完全委託

FBA
（Primeマーク対象）
（Amazonでお急ぎ便対応）
（全国一律配送手数料）

（送料込表記）

自社出荷∔お急ぎ便対応
（自社でお急ぎ便対応）
（送料別表記）

マケプレプライム
（Primeマーク対象）
（自社でお急ぎ便対応）
（送料込表記）

自社出荷
（送料別表記）
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FBAを利用するためには?
①自社倉庫からAmazon倉庫(FC)へ自社配送スキームを使って納品

②FBA出荷作業のために仕入先から自社倉庫へ納品
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FBAを取り巻く課題

課題①Amazon倉庫(FC)への輸送コスト
・FCへの輸送コストの高騰。
・FC固定サービス終了による輸送コストの高騰。
→状況により、自社倉庫から遠隔のFCへ輸送が必要。

課題②FBAへの出荷作業
・仕入先（メーカー、商社など）によるFBA出荷作業対応。
→仕入先でFBA出荷作業ができない場合が多い。このため、
出荷作業のために仕入先から自社に納品しなくてはならない。
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ご提案する新配送スキーム
①日本ロジテム配送網を活用した格安納品（チャーター納品）

②仕入先からFBA倉庫へ直接納品
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縦 横 高さ 体積
2t(参考) 4t(参考) 10t(参考)

11,016,000㎤ 25,300,000㎤ 49,104,000㎤

160サイズの外箱 50cm 60cm 50cm 150,000㎤ 59箱 135箱 262箱

120サイズの外箱 25cm 55cm 40cm 55,000㎤ 160箱 300箱 714箱

飲料ケース 13cm 28cm 41cm 14,924㎤ 217箱 326箱 1,304箱

ラグマット 11cm 48cm 45cm 23,760㎤ 250箱 375箱 1,500箱

洗濯機(5.5kg） 55cm 55cm 89cm 269,225㎤ 33箱 75箱 146箱

スティッククリーナー 16cm 28cm 75cm 33,600㎤ 262箱 600箱 1,169箱

※本事例は、商品・トラック容積全て参考数値です。実際の業務の際には、正確な数値をご確認ください。

チャーター最大積載量事例



事例紹介
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集荷

Ⅲ:FBA倉庫へ出荷
日本ロジテムからAmazon
への既存配送網（納品車両）
に混載し出荷。

Ⅱ:納品作業実施
日本ロジテム倉庫にて作業実施。
※配送ラベル・商品ラベル貼りつけ
CARP予約。

Ⅰ:チャーター便配車
納品プラン作成後、2営業日前
までにPO・必要情報を連携。
貴社倉庫へ集荷。

課題① FC固定サービス停止後の納品コスト不安定化、大幅増加
課題② FBA出荷作業に関する工数負荷

販売事業者様

出荷

既存配送網に混載させる事で納品コストを一定化、大幅削減も実現

納品作業を外部委託することでコスト削減を実現

Amazon倉庫(FC)
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お問い合わせ方法

別添付のお問い合わせシートに必要情報をご記載ください。

a-soudan@logitem.co.jp

メールにて上記シートを添付し、下記アドレスまでご送信ください。

※シートへの記載が難しい場合、お問い合わせ・ご質問だけでも結構です。
※本サービスは日本ロジテム株式会社の独自サービスです。本サービスのお問い合わせは
日本ロジテム株式会社担当者までお問い合わせください。
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日本ロジテムグループの概要
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